
MARKETING:

LinkedIN Direkt
anstelle von Freebie

Über ein Freebie auf einer Webseite wurden bisher immer E-Mail
Adressen eingesammelt. 
Ein anderer Weg ist, etwas über LinkedIN anzubieten um sich mit
den passenden Menschen aus der Zielgruppe zu vernetzen.
Hier mal ein Beispiel aus der Praxis:

Relevantes "Freebie"

Spannender Post

Vernetze Dich

Liefere auch!

Entwickele ein exakt auf die Interessen oder
Herausforderungen deiner Zielgruppe
zugeschnittenes Dokument wie eine
Checkliste, eine Anleitung oder ähnliches

Erstelle einen spannenden Post, der genau
aufzeigt, warum jemand dein Dokument
braucht und was er davon hat

Sobald jemand reagiert, der noch nicht
direkt mit dir verbunden ist, sende ihm eine
Kontaktanfrage, damit du ihm das
Dokument dann auch schicken kannst

Halte unbedingt und durchaus zeitnah deine
Zusage ein. Nichts ist schlimmer als wenn
jemand deine Kontaktanfrage annimmt und
dann geschieht nichts und er muss
nachfragen wegen dem Dokument.

Praxisbeispiel



Los geht`s

...und jetzt einfach umsetzen und verkünstelt
Dich nicht tagelang mit dem Freebie
sondern achte mehr auf die Relevanz


